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Динамика цены лида Яндекс Директ – website.ru
Лид - одно обращение клиента в компанию

46,8 ₽ 50,9 ₽ прошлый  
период 35,69 ₽ лучший 

результат

Важно помнить, что цена лида может зависеть от многих факторов, в том числе 
и от сезонности бизнеса, выхода сильных конкурентов на рынок и др.

Изменение цены лида по месяцам

Количество лидов всего
По источникам

328

1060

Заявки с сайта Звонки

Итого лидов - 1388 шт. (1277 шт.)

Звонков - 1060 шт. (996 шт.)
Заявок - 328 шт. (281 шт.)

Звонков всего:
С поисковых систем

1060 - звонков всего
884 - люди впервые звонили в компанию
176 - звонили второй или третий раз
20 - были пропущены



Количество лидов по месяцам
По месяцам по инструменту SEO – продвижение

По данному графику можно ориентироваться, когда наступит ваша сезонность. Если вы видите, что график прошёл целый год, 
то вы можете увидеть в каком месяце будет просадка и учесть это при планировании бюджетов.

Средняя позиция
Срез позиций по региону Киров. Чем меньше цифра в этом графике, тем выше находится сайт 
в поисковой выдаче. Срез каждого запроса по позициям вам предоставит ваш менеджер.

По данному графику можно ориентироваться, когда наступит ваша сезонность. Если вы видите, что график прошёл целый год, 
то вы можете увидеть в каком месяце будет просадка и учесть это при планировании бюджетов.

Позиций в ТОП-10
Срез позиций по региону Киров. Чем меньше цифра в этом графике, тем выше находится сайт 
в поисковой выдаче. Срез каждого запроса по позициям вам предоставит ваш менеджер.

По данному графику можно ориентироваться, когда наступит ваша сезонность. Если вы видите, что график прошёл целый год, 
то вы можете увидеть в каком месяце будет просадка и учесть это при планировании бюджетов.



Позиции по распределению в топе

Трафик на сайте с источника SEO
Чем больше трафика, тем больше лидов с сайта

Соотношение любого трафика с поисковым:

На графике видно, что поисковый трафик сильно лидирует над всеми видами другого трафика.  
По опыту продвижения медицинских проектов можем сказать, что это еще не конечная точка.



Проведенные работы:

Произведена проверка ответов от сервера

� Контроль проиндексированных страниц на отсутствие файлов с ошибками и отсутствие 
некачественных страниц

Проведен текстовый анализ следующих категорий:

� Акушер-гинеколог

� Гинекология УЗИ

� Пол плода ребенка УЗИ

� Стимуляция овуляции

� Стоматолог

Сбор семантического ядра по группе – Стоматологии

Получение запросов:

� Парсинг “Вордстат”

� Получение запросов с конкурентов Keys.so

� Парсинг “Кей ворд пленер”

� Парсинг поисковых подсказок

� Использование баз.

Выполнена проверка мета тегов

� Увеличена плотность ключевых слов

� Исправлены ошибки

Решена проблема с картинками, когда пустые и доступные попадали в индекс.  
Ответ от сервера у таких пустых страниц был 200 ОК, такого быть не должно

Ранее в административную часть было внедрено альтернативное меню для устранения  
спамности в меню, но оно не подтягивалось в хлебные крошки.

� Переобход посадочных страниц
� Произведён анализ ответов от сервера

История обхода

3 июля - 3 августа 2023109 HTTP_2XX 4 HTTP_3XX 15 HTTP_4XX



Вывод по проекту
Трафик имеет небольшую положительную динамику, несмотря на сезонные снижения спроса:

План работ на следующий период:
Трафик имеет небольшую положительную динамику, несмотря на сезонные снижения спроса:

Переходы из поисковых систем

Закупка ссылок на новый период

Устранение ошибок по техническому аудиту (продолжение)

Написание SEO оптимизированных текстов с последующим внедрением на 
посадочные страницы 

Внедрение посадочных страниц 

Изменение мета-тегов 

Внедрение коммерческих факторов

Проверка ответов от сервера

Проверка на технические ошибки

Съем позиций по семантическому ядру

Смотреть полный перечень работ


